
Charakter. Köpfe. Könner.
Gesucht

Unser Mandant ist ein renommiertes und international tätiges Beratungsunternehmen, das sich auf die Einführung und Betreuung von SAP
HCM und SuccessFactors spezialisiert hat. Das Unternehmen gehört zu den Marktführern in Deutschland und ist Teil einer Unternehmensgruppe
mit Präsenz in mehr als 30 Ländern. Respektvoller Umgang miteinander, Offenheit sowie das gemeinsame Streben nach vorne sind wichtige
Bestandteile der Unternehmenskultur.

Zur Verstärkung des Vertriebs wird ab sofort eine Vertriebspersönlichkeit für die Gewinnung von neuen Kunden sowie die Betreuung von
bestehenden Kunden mit SAP HCM und SuccessFactors bundesweit gesucht.

SENIOR SALES MANAGER (M/W/D) - SAP HCM
EINSATZORT: BUNDESWEIT REFERENZNUMMER: A0W09000000UCLSAAE

Ihre Aufgaben

Gewinnung von Neu- sowie Ausbau und Betreuung von•
Bestandskunden

Erarbeitung, Präsentation und Abschluss von•
kundenspezifischen Lösungs- und
Dienstleistungsangeboten auf Basis von SAP HCM und
SuccessFactors

Kontinuierliche Marktbeobachtung und -analyse sowie•
Mitarbeit bei der Entwicklung von innovativen
Dienstleistungen und Services

Selbstständige Planung und Durchführung von Kundenevents•
und Vertriebsaktivitäten sowie Vertretung des Unternehmens
auf Messen und Veranstaltungen

Was bringen Sie mit

Mehrjährige Erfahrung im Vertrieb von IT-Dienstleistungen,•
SW-Lösungen oder Beratung vorzugsweise im HR-Umfeld

Kenntnisse im Vertrieb von SAP HCM und SuccessFactors•
Projekten und Dienstleistungen von Vorteil

Gute Kenntnisse des HR-Marktes in deutschsprachigem•
Raum

Selbstständige Arbeitsweise, ausgezeichnete schriftliche und•
mündliche Kommunikationsfähigkeit, exzellentes Auftreten

Hohe Kunden- und Serviceorientierung, Verlässlichkeit und•
Verantwortungsbewusstsein

Ausgezeichnete Deutschkenntnisse in Wort und Schrift sowie•
gute Englischkenntnisse



Unser Angebot

Mitarbeit in einem erfolgreichen und dynamisch wachsenden Unternehmen•

Flache Hierarchien und direkte Kommunikationswege•

Sehr gute persönliche Entwicklungsmöglichkeiten sowie die Möglichkeit eigene Ideen umzusetzen•

Homeoffice•

Attraktives Vergütungsmodell•

Haben wir Ihr Interesse geweckt?

Wir freuen uns auf Ihre aussagekräftigen Unterlagen per E-Mail oder online.

IHR ANSPRECHPARTNER FüR
DIESES STELLENANGEBOT

SEPEHR MOHAJER
63452 Bundesweit
+49 89 76758945
sepehr.mohajer@qrc-group.com
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